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A long-term care plan for client who have failed to plan
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RELATED

Cah from a life ettlement can e ued to fund a long-term care enefit plan or a medicall
underwritten immediate annuit guaranteeing an income for life. (Photo: Thinktock)

Mot people elieve the will never need long-term care. Or if the do, the elieve the’ll
e ale to cover the expene. o what can e done if ou did not plan for the poiilit,
and ou or our loved one i confronted with an unexpected need for long-term care?

Fortunatel, olution are availale to help thoe who failed to plan. A fat-growing area
of long-term care planning i “crii management.”

trategie are availale for financial and legal advior to help familie pa for the cot
of long-term care. Among them: ettling life inurance polic death enefit into a
tructured vehicle that will pa for the cot of enior retirement living and long-term
care.

Related: Health inurer ma pa for long-term care inurer failure

Fiduciar reponiilit

http://ads.lifehealthpro.com/RealMedia/ads/click_lx.ads/www.lifehealthpro.com/life-insurance/life-products/1629023498/Position3/default/empty.gif/7a797a306831674647395141446f4d30?x
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RELATED

Is a life insurance
settlement right for your
client?

Determining whether
an insurance
settlement is the right
step for your client may
be more difficult than
you think.

Fiduciar reponiilit

To put thi concept in perpective, undertand that there are
fewer than 10 million long-term care inurance policie in-
force toda.  comparion, there are over 100 million in-
force life inurance policie. enior allow aout $100 illion
worth of policie lape or e urrendered annuall.

In fact, 88 percent of life inurance policie old will never pa
out a death enefit ecaue the owner will aandon it efore
the pa awa. The do thi without realizing it i their legal
right to ettle the polic while the are till alive for the
preent da value and receive a ignificant percentage of the
death enefit a a cah-out pament.

After ear of making premium pament, the owner of the
polic can ue it to help cover their retirement and long-term

care cot. Would ou aandon our home without elling it after ear of making
mortgage pament?

Of coure not. And no one hould aandon a life inurance polic after ear of making
premium pament if a life ettlement i availale.

Related: Houe chedule long-term care inurance program hearing

http://www.lifehealthpro.com/2016/10/26/is-a-life-insurance-settlement-right-for-your-clie?ref=related-embedded
http://www.lifehealthpro.com/2016/10/26/is-a-life-insurance-settlement-right-for-your-clie?ref=related-embedded
http://www.lifehealthpro.com/2016/11/23/house-schedules-long-term-care-insurance-program-h
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An individual can enroll fund from a life ettlement into a tax-free long-term care enefit plan
that make monthl pament to an preferred form of care. (Photo: Thinktock)

Are ou a olution provider?
Long-term care inurance i an excellent option for individual oung and health
enough to qualif and who can afford to make premium pament for an undetermined
numer of ear. There are alo private-pa option for people who fail to plan and
uddenl find the need to cover the expenive cot of enior living and long-term care.

Related: Report: life inurance polic lape rate at a 20-ear low

An tpe of life inurance polic can e ettled while the owner i till alive for a cah
pament that will pa out the preent-da value of the polic’ death enefit. With thi
realization of fund from a “dead aet,” a couple of option deigned to protect and
efficientl adminiter the mone for long-term care expene ecome poile.

An individual can enroll the fund into a tax-free long-term care enefit plan that make
monthl pament to an preferred form of care. A medicall underwritten immediate
annuit will provide a guaranteed income tream to help cover retirement and long-term

http://www.lifehealthpro.com/2016/07/05/report-life-insurance-policy-lapse-rates-at-a-20-y
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annuit will provide a guaranteed income tream to help cover retirement and long-term
care expene for life. 

Thee option addre the immediate need to fund retirement living and enior care
expene. In fact, the older and more impaired the inured’ health condition, the more
he or he will get when ettling a polic and enrolling in either the enefit plan or the
annuit.

Related: e on 7 of the mot common life ettlement ituation

It i a morid concept, ut the older and icker ou are the more mone ou can get
from a life ettlement to help pa for long-term care cot. Long-term care inurance i
purchaed efore a peron need enior care.

The ounger and healthier people are when the purchae inurance, the lower the
premium pament will e and the more option the’ll have. A peron who would qualif
to purchae long-term care inurance would e too oung and health to enroll in the
long-term care enefit plan or the medicall underwritten immediate annuit.

 comparion, a peron who qualifie to convert a life inurance polic into a long-term
care enefit plan or medicall underwritten immediate annuit would e too old or ick
to u long-term care inurance. If a peron own long-term care inurance and life
inurance the can convert the life polic into either option and ue oth together to
make ure the maximize their enior care option.

Related: hort-term care inurance get it own regulator panel

http://www.lifehealthpro.com/2015/09/25/eye-on-7-of-the-most-common-life-settlement-situat?ref=related-embedded
http://www.lifehealthpro.com/2016/10/12/short-term-care-insurance-gets-its-own-regulator-p
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Make ure client undertand all of their option when it come to retructuring policie.
(Photo: itock)

Long-term care enefit plan
Cae tud

A woman had een reearching aited living communitie for her mother. The had
alo een looking for financial aitance ecaue the monthl cot were more than
the could afford.

Related: John Hancock to end individual LTCI ale

The mother owned a life inurance polic and the had contacted the inurance
compan aout acceing the accelerated death enefit. At fift-five, he wa afflicted
with a rare, degenerative condition and could no longer care for herelf.

ut the inurer denied the claim. The aited living communit told them the could
convert the polic intead into a long-term care enefit plan. The mother moved
immediatel into the communit o that he could tart receiving the care and upport
he needed. The polic tate the following:

http://www.lifehealthpro.com/2016/11/11/john-hancock-to-end-individual-ltci-sales
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he needed. The polic tate the following:

Gender/age: Female/55

Polic ize: $200,000

Polic converion: $119,000

Monthl enefit: $5,600

enefit duration: 20 month

Funeral enefit: $7,000

Advantage of an LTC enefit plan

The client can:

pend down to Medicaid and et/adjut monthl pament at the level needed to
cover private pa cot for a long a fund remain in the account;

ecure cah for final expene. All account fund go to the famil if the death
enefit retain a alance; and

Preerve or dela liquidation of other aet and income.

Diadvantage of an LTC enefit plan

Polic owner ell the polic for it preent value. The or the eneficiarie can no longer
collect the death enefit.

Related: uilt to lat: tip for preventing life inurance failure

http://www.lifehealthpro.com/2016/08/04/built-to-last-tips-for-preventing-life-insurance-f
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Talk with client aout the pro and con of a medicall underwritten annuit. (Photo: itock)

Medicall underwritten immediate annuit
Cae tud

A woman had a troke a ear ago, and i a diaetic who in recent month ha taken
everal fall. Annual care and living expene would e $40,000 a ear and are likel to
increae over the next few ear.

Related: Life inurance polic review: 6 ke quetion explored

In addition to a mall penion and ocial ecurit income, the woman ha over $325,000
in aving. Factoring in the $40,000 per ear needed to help pa for a current aited
living facilit, he ue a portion of her aving to purchae a medicall underwritten
immediate annuitthat guarantee a monthl income for life.

http://www.lifehealthpro.com/2016/07/16/life-insurance-policy-reviews-6-key-questions-expl?ref=related-embedded
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immediate annuitthat guarantee a monthl income for life.

The contract tipulate the following:

Gender/age: Female / 87

ingle premium: $233,608

Firt-ear annualized income: $40,000

Annualized income growth rate: 4 percent

Cumulative income ear 5: $212,365

Cumulative income ear 10: $458,555

Advantage of a medicall underwritten immediate annuit

The product can provide:

A guaranteed monthl tream of income to upplement cot of living and care;

arl death enefit protection;

nhanced death enefit and cot of living adjutment (COLA) rider;

top-lo to preerve or dela need to liquidate other aet/income.

Diadvantage of a medicall underwritten immediate annuit: 

The annuitant can loe a portion of the initial premium principal if he or he die earlier
than expected.

Related: How to recue enior from laping life inurance policie 

http://www.lifehealthpro.com/2016/09/27/how-to-rescue-seniors-from-lapsing-life-insurance
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ettling a life inurance polic to fund a long-term care enefit plan or medicall underwritten
immediate annuit ha grown into a maintream and accepted financial olution for long-
term care. (Photo: Thinktock)

Concluion
Thi i important ecaue enior have an overwhelming deire to remain independent,
and do not want to ecome a urden on their famil or a ward of the tate  entering
Medicaid. Unfortunatel, the current tem to fund long-term care ha evolved into one
that encourage enior to impoverih themelve and move toward Medicaid a
quickl a poile. For the wealth, long-term care cot can e aored. For the poor
and dialed, government uidized care i availale.

ut what aout the majorit of unprepared American that need acce to long-term
care toda? New approache to fund long-term care mut e emraced, and ettling life
inurance policie to fund a long-term care enefit plan or medicall underwritten
immediate annuit i an option that ha grown into a maintream and accepted financial
olution for long-term care.

Chri Oreti, CA, i the CO of Life Care Funding and a 20-ear veteran of oth the inurance
and long-term care indutrie. Read hi full io here.

 

http://www.lifehealthpro.com/2016/11/29/hris%20Orestis,%20CSA%20is%20the%20CEO%20of%20Life%20Care%20Funding%20and%20a%2020-year%20veteran%20of%20both%20the%20insurance%20and%20long-term%20care%20industries.%20
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Drop a imple ticket, and AppAit take over the adminitrative urden of
application fulfillment and cae management.
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In thi excluive interview, Vicki Gunvalon hare how he uilt a $15 million a
ear annuit uine  planning for...

Regulator: Market ma need to reinvent LTCI
PROVIDD Y LIFHALTHPRO

Cioppa a Maine' governor want to pur the creation of etter product.
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Dementia: It' more than Alzheimer'
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An aociation call for policmaker to rememer leer-known
neurodegenerative condition.

Proteter Dirupt WellPoint Annual Meeting
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Heckler call for more dicloure of information aout political contriution.
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Preenting the Fiduciar Reource Center

Keep track of the latet development related to the DOL rule and how ou need to
adapt our firm to compl with change and provide the et ervice to our client.
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Free Download: 401(k) and Penion
Rollover powerful conumer eook

Give thi powerful
eook to our client
and propect to
generate hot annuit
lead

Advior Guide: Turning client into
our igget propect magnet

How to turn our client
into our igget
propect magnet.
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